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ТАКАФУЛ: АКТУАЛЬНОЕ СОСТОЯНИЕ И ПЕРСПЕКТИВЫ 

 Аннотация. В условиях санкций стран Запада против Российской Федерации и текущей геополити-
ческой обстановки важной задачей является развитие экономических отношений со странами исламского 
мира и привлечение из них инвестиций. Финансы этих стран зачастую функционируют исключительно со-
гласно исламским нормам, что выдвигает определённые требования к их партнёрам.  Так, взаимодействие 
их исламских финансовых институтов с традиционными финансовыми институтами нашей страны может 
быть осложнено или невозможно из-за нарушения последними принципов исламского банкинга. Возника-
ет необходимость в развитии партнёрских финансов и исламского страхования в Российской Федерации, 
что послужило бы развитию экономических отношений с исламским миром. Чтобы повысить инвестици-
онную привлекательность России для исламских стран, необходимо предложить халяльную возможность 
снижения финансовых рисков – исламское страхование, или такафул, что является актуальной задачей. 
В данной статье рассмотрена концепция исламского страхования, приведен обзор его основ, проведено его 
сравнение с традиционным страхованием. Путём анализа сделан обзор актуальной ситуации на мировом 
рынке такафула с прогнозируемыми сценариями его развития, современных мировых тенденций в этой 
сфере и сотрудничества РФ с одними из ключевых игроков отрасли – Малайзией и ОАЭ. Особое внимание 
уделено перспективам развития такафула в Российской Федерации в связи с проводимым экспериментом 
по партнерским финансам в нашей стране, правовым аспектам взаимного страхования и применимости 
этого формата для реализации такафула в РФ.
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Введение

Партнёрские финансы функционируют 
в России уже несколько десятилетий. По оцен-
кам экспертов, у партнерского финансирования 
в России большие перспективы. Они отмечают, 
что важнейшую роль в его развитии играет 
наличие законодательной среды для развития 
исламских финансовых продуктов и услуг. 
Партнерские финансы располагают инстру-
ментами, которые применимы на всех уровнях 
экономики. Их этичность обусловливает их до-
ступность и привлекательность. Она способна 
вызвать рост востребованности в РФ партнер-
ских финансов. Услуги партнерского финан-
сирования являются конкурентноспособными 
и имеют спрос в нашей стране. Чтобы данная 
отрасль быстро развивалась, нужно привле-

чение капитала, необходимо сотрудничество 
с крупным инвестором, например, финансо-
во-промышленной группой, а также правовой 
фундамент [7]. 

 С 2023 г. данная отрасль получила новый 
импульс к развитию – Госдума приняла за-
кон об исламском банкинге. Так, с 1 сентября 
2023 г. в РФ на территории четырёх субъектов 
Федерации, Татарстана, Башкортостана, Чечни 
и Дагестана, работает эксперимент по партнёр-
скому финансированию. Участники экспери-
мента не используют процентную ставку в сво-
их операциях, не финансируют алкогольный, 
табачный, игорный бизнес, производство ору-
жия и другую, запрещённую исламом деятель-
ность, работают по принципу разделения при-
были и убытков и предлагают свои услуги всем 
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независимо от вероисповедания, социального 
положения, языковой и национальной принад-
лежности. Предполагалось, что эксперимент 
продлится до 1 сентября 2025 г. [12]

Стать участниками эксперимента могли ор-
ганизации, вступившие в реестр участников 
эксперимента по партнёрскому финансирова-
нию, который ведёт Банк России, выполнив 
установленные им требования и действия [13].

Данный эксперимент был продлён – летом 
2025 г. Госдума приняла закон о продлении 
эксперимента по партнёрскому финансирова-
нию до 1 сентября 2028 г. Планируется разра-
ботка стандартов исламского банкинга, а также 
расширяется перечень разрешённых операций 
и  сделок. Среди них и взаимное страхование 
обществами взаимного страхования имуще-
ственных интересов своих членов. Это означа-
ет новые возможности для развития партнёр-
ского страхования в России [14].

Методология

Традиционное страхование не соответствует 
нормам и принципам ислама по ряду причин. 
Методом анализа покажем, почему традицион-
ное страхование не дозволено, и определим ос-
новные характеристики исламского страхова-
ния. Некоторые правоведы усматривают в нем 
торговлю риском. Традиционное страхование 
функционирует с нарушением ряда запретов 
в исламе – запрета риба, майсир, гарар. 

Под риба понимается ростовщичество, при-
рост денежных средств или благ, который не 
являющийся следствием производительной де-
ятельности [5]. В суре «Корова» Корана гово-
рится: «Но торговлю Аллах дозволил, а лихву 
запретил» [1].

Классическими примерами риба является 
банковский процент, взимание дополнитель-
ных средств свыше первоначальной суммы 
долга. В традиционном страховании количе-
ства выплачиваемых и получаемых участни-
ком страхования средств значительно разли-
чаются, как и сроки их внесения и выплаты. 
А в случае накопительных видов страхования 
происходит выплата процентов страхователям 
или их бенефициариям по внесенным взно-
сам. Это содержит в себе присущие риба ха-
рактеристики [2]. 

Взносы участников страховая компания мо-
жет инвестировать различным образом, в том 
числе и в запрещенные исламом предприятия, 
например, производство или продажу табач-
ных и алкогольных изделий, свинины и др., 
предприятия, работающие с несоблюдением 
запрета на риба.

Под следующим запретом – мейсир – по-
нимается получение прибыли случайным об-
разом, например, в результате пари, как вы-
игрыша в азартной игре. Исламские нормы 
запрещают спекулятивные сделки, где получе-
ние дохода зависит исключительно от удачи. 
Не дозволяются также азартные игры [2].

Страховые отношения в традиционном стра-
ховании содержат в себе майсир: получение 
страховой премии носит совершенно случай-
ный характер: страховой случай может никогда 
не наступить, что похоже на пари. Страховой 
полис также можно сравнить с лотерейным 
билетом: он приобретается за ничтожную по 
сравнению с суммой выплаты по страховому 
случаю цене, а сама выплата всецело зависит 
от случая.

Гарар означает опасность, неопределён-
ность. Если цена, условия сделки, сроки неиз-
вестны на момент заключения договора, такая 
сделка с точки зрения ислама запрещена. Ис-
лам не отвергает риск полностью – допустим 
и естественен предпринимательский риск. Из-
быточная же и неосознанная неопределённость 
отвергается [5].

Такая неопределённость присутствует в тра-
диционном страховании жизни и общем стра-
ховании, она во многом определяет подобные 
страховые отношения: размер компенсации и 
срок её предоставления не определены на мо-
мент заключения договора. Также неизвест-
но, наступит ли страховой случай, а значит, 
свершится ли сам факт выплаты данной ком-
пенсации. Также страхователь не обладает ин-
формацией об источнике выплачиваемых стра-
ховщиком средств, методе их получения [3].

При полном отказе от применения инстру-
ментов с высоким риском достигается ста-
бильность финансового рынка, работа с со-
блюдением запретов на риба, мейсир и гарар 
способствует его устойчивости. Исламская 
финансовая система характеризуется инвести-
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циями в реальный сектор экономики, что по-
зволяет снизить или полностью предотвратить 
отрицательное влияние от финансовых шоков 
и дефолтов [4].

В исламе существует еще один запрет, на-
рушение которого можно усмотреть в тради-
ционном страховании, — джахаля. Он тесно 
связан с гарар. Это неосведомленность в отно-
шениях купли-продажи, аренды и др. Рассмо-
трим чрезмерную неосведомленность: она мо-
жет привести к спорам, такой договор можно 
признать недействительным. Примером может 
быть продажа неродившегося теленка. Он мо-
жет родиться больным или не родиться вообще 
[5]. Зависимость выплаты страховой премии от 
наступления страхового случая можно отнести 
к чрезмерной неосведомленности, как в случае 
с продажей неродившегося животного.

Если страховой случай не происходит, 
участник не получает никаких средств, в том 
числе уплаченный им страховой взнос. Так 
традиционная страховая компания отчуждает 
у него эти средства, что происходит открыто. 
В этом можно усмотреть нарушение запрета на 
гасб – открытое завладение чужим имуществом 
без права на него. Даже создание собственнику 
препятствий во владении им имуществом вхо-
дит в это понятие [5]. 

В связи с вышеупомянутыми признаками 
традиционного страхования исламские юри-
сты однозначно относят его к запрещенному. 
Тем не менее сама идея страхования является 
разрешенной, если оно зиждется на других 
принципах и функционирует халяльно. Право-
ведами была предложена альтернативная кон-
цепция – такафул (исламское страхование). 

Слово «такафул» образовано от арабского 
слова «кафала», имеющего значение «обоюд-
ной заботы друг о друге», «взаимной гаран-
тии» и приставки «та», добавляющей допол-
нительный оттенок слову – она указывает на 
то, что в деле фигурируют две стороны. Сам 
термин отсылает к главному принципу пар-
тнёрского страхования – взаимопомощи, кото-
рая имеет в исламе большое значение [3]. Так, 
в Коране в суре «аль Маида», втором аяте гово-
рится: «Помогайте друг другу в благочестии и 
богобоязненности» [1]. Многие хадисы также 
утверждают о важности взаимной поддержки 

и помощи другим, взаимосвязи людей, напри-
мер, аль-Бухари передает хадис «Ты видишь, 
что в своём милосердии, любви и сочувствии 
по отношению друг к другу верующие подоб-
ны (единому) телу: когда (одну из) частей его 
поражает болезнь, всё тело отзывается на это 
бессонницей и горячкой» [15].

Взаимопомощь, поддержка при наступле-
нии неблагоприятных событий становится кор-
невой идеей такафула. Исламское страхование 
опирается также на пять важных принципов, 
а именно: таавун, табарру, вакала, мудараба 
и аль танджири. Дадим характеристику этим 
принципам.

Таавун означает сотрудничество [3]. В рамках 
такафула происходит объединение людей для 
совместных действий по компенсации ущерба 
при наступлении определенных событий.

Под такджири понимают коммерческую де-
ятельность. Средствами застрахованных необ-
ходимо грамотно и добросовестно управлять 
с  соблюдением исламских норм. Инвестиро-
вать их можно лишь в разрешенные исламом 
сферы, а также без нарушения запретов на 
риба, гарара и майсира и др.

Таббару в переводе с арабского означает 
«жертвовать», «пожертвовать на благотвори-
тельность». Платежи участников рассматри-
ваются как добровольные пожертвования, на 
основе которых управляющая сторона сформи-
рует выплаты при наступлении страхового слу-
чая. Оплачивая взносы, участники выражают 
искреннее намерение помочь друг другу [3].

Под мударабой подразумевается такой тип 
партнерства, когда один из партнеров пре-
доставляет денежные средства для их даль-
нейшего инвестирования, другой же партнер 
управляет средствами, ведет хозяйственную 
деятельность. Вакаля же обозначает передачу 
права распоряжаться чем-либо. Это договор 
поручения [10].

Основанная на таких принципах исламская 
страховая компания, такафул-оператор, прини-
мает денежные средства от участников как по-
жертвования, составляя из них такафул-фонд, 
управляет ими, но не имеет на них права соб-
ственности. Их собственниками являются 
лишь участники. Контролировать работу такой 
компании должен шариатский совет, который 
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следит за соответствием предлагаемых услуг 
и деятельности такафул-оператора исламским 
нормам. Участники могут выдвигать в него 
кандидатуры по своему выбору. Инвестирова-
ние такафул-фонда происходит этично и только 
разрешенным исламом образом [2].

Подытожим сравнение исламского страхо-
вания с традиционным с помощью таблицы 1, 
в которой представлены существенные разли-
чия данных видов страхования. 

Результаты. В наши дни такафул является не 
абстрактной экономической и идеологической 
моделью, это постоянно растущий рынок зна-
чительного масштаба. Так, в 2024 г. объём рын-
ка такафула в мире достиг по оценкам экспер-
тов The Busiiness Research Company 32,85 млрд 
долларов США. По итогам 2025  года прогно-
зируемый объём рынка такафул составит 36,51 
млрд долларов США. Такие результаты объяс-
няются развитием исламских финансов, уве-
личивающейся осведомленностью о такафуле, 
государственной поддержкой и регуляцией, 
вниманием к этичности и социальной ответ-
ственности. На данный момент в  рамках экс-
перимента по партнерскому финансированию 
в России также будет проводиться разработка 
стандартов партнерских финансов, а сам закон 
об эксперименте станет основой для государ-
ственного регулирования этой сферы в нашей 

стране, что может благоприятно повлиять на 
появление и развитие рынка услуг по партнер-
скому страхованию в РФ [14], [18].

К 2029 году прогнозируются быстрые тем-
пы роста и динамичное развитие рынка така-
фул – прогнозируемый объём рынка составит 
57,15 млрд долларов США с совокупным го-
довым прогнозируемым темпом роста 11,9 
% с 2025 по 2029 гг.  Это значение меньше 
того, которое прогнозировалось прогнозиро-
валась ранее, на 0,2 %, что отражает влияние 
тарифной политики США в отношении дру-
гих стран. Существует возможность того, что 
в США произойдёт рост операционных расхо-
дов на цифровые платформы, соответствую-
щие нормам шариата, актуарное программное 
обеспечение. Услуги консультирования, кото-
рые предоставляют Малайзия и ОАЭ, могут 
подорожать для такафул-операторов. Эффект 
от изменившейся тарифной политики США 
будет ощущаться и  более широко – повыше-
ние взаимных тарифов между государствами, 
негативное влияние их на мировую экономику 
может быть ощутимым. 

Тем не менее скорректированный прогноз 
в 11,9 % указывает на тенденцию интенсивного 
развития отрасли исламского страхования. Это 
ожидается по ряду причин.  Индустрия ислам-
ских финансов во всём мире растёт. Также про-

Таблица 1
Сравнение такафула с традиционным страхованием

Признак сравнения Традиционное страхование Такафул
Инвестиционная дея-
тельность страховой 
компании

В рамках действующего законода-
тельства. Нет других ограничений.

Нельзя инвестировать в харам, например, 
в производство и продажу алкоголя, табака, 
свинины, оружия и др.; в бизнес с риба и нару-
шением других запретов ислама

Собственник средств 
страхователей

Страховая компания [16] Сами страхователи

Идейная основа Исключительно личная выгода Взаимопомощь, жертвование на благотвори-
тельность

Отношение к риску Взносы – плата за покрытие риска. 
«Торговля» риском

Нет торговли риском. Взносы – пожертвова-
ния, материальная основа взаимопомощи

Надзорные органы Государственные органы в соответ-
ствии с законодательством той или 
иной страны. В РФ страховой надзор 
осуществляет Банк России [17]

Государственные органы в соответствии с зако-
нодательством той или иной страны.
Дополнительно: шариатский совет, который 
следит за выполнением такафул-оператором 
исламских норм

Виды страхуемого 
риска

Различный Только чистый, не спекулятивный [2]
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исходит диверсификация продуктов такафул. 
Кроме того, исламское страхование включает-
ся в финансовое планирование. Немаловажны-
ми факторами являются стремительный рост 
мусульманского населения, развитие междуна-
родного сотрудничества и разработка и внедре-
ние стандартов, которые планируются и в РФ 
в рамках продления эксперимента по партнер-
скому финансированию. Трендами в  пред-
стоящий период станут риск-менеджмент 
с  помощью анализа данных, стандартизация, 
образование и просветительская деятельность 
в области исламских финансов в общем и в та-
кафуле, в частности, появление и расширение 
предложения услуг по исламскому страхова-
нию в немусульманских странах, инновации 
в моделях мудараба и вакаля [18].

По оценкам экспертов IMARC Group объ-
ём рынка такафул во всём мире в 2024 г. был 
ещё выше: 36,57 млрд долларов США, а про-
гнозируемое значение на 2033 г. составляет 
75,26  млрд долларов США с прогнозируемым 
темпом роста в 8,28 % в 2025–2033 гг.  Графиче-
ское отображение текущего и прогнозируемого 
объёма рынка согласно оценкам различных экс-
пертов представлено на рис. 1.

Эксперты единогласны: это быстро развива-
ющаяся отрасль. Идейная основа исламского 
страхования – взаимопомощь – созвучна миро-
вым тенденциям устойчивого развития, а вне-
дрение лидерами рынка такафул более надёж-

ного андеррайтинга, инвестиции в технологии 
для улучшения оценки рисков, а также дивер-
сификация их инвестиционных портфелей, 
способствующая снижению рисков, становит-
ся движущей силой для дальнейшего успешно-
го развития отрасли в мире, которое прогнози-
руется специалистами [19].

С момента учреждения в 1979 г. в Судане 
первой в мире исламской страховой компа-
нии в данной сфере произошли значительные 
изменения [2]. В настоящее время происхо-
дит постоянная разработка новых продуктов 
и услуг в сфере такафула по всему миру. Фи-
нансовые продукты и инструменты являются 
результатами целенаправленной деятельно-
сти экономических субъектов по разработке 
халяльных решений компенсации ущерба от 
различных неблагоприятных событий. При-
меняемый для их создания финансовый инжи-
ниринг использует творческие и инноватив-
ные подходы к решению различных проблем 
в области страхования, созданию новых про-
дуктов и услуг [6]. 

Одним из лидеров в области такафула явля-
ется Малайзия. Успешное развитие исламско-
го страхования в этой стране побудило другие 
страны региона дать начало такафулу: на ры-
нок исламского страхования зашли Бруней-Да-
руссалам, Индонезия, Таиланд [3]. В Индоне-
зии положительные преобразования в области 
исламские финансов и исламских социальных 

Рис. 1. Объём рынка такафула в мире: текущая ситуация и прогнозы
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социальных финансов вызвали значительный 
экономический рост [11].

Основными игроками рынка исламского 
страхования в наши дни являются следую-
щие такафул-операторы: Aby Dhabi National 
Takaful Co PSC (ОАЭ), Amana Takaful 
(Maldives) PLC(Мальдивы), Etiqa (Malayan 
Banking Berhad) (Малайзия), Great Eastern 
Takaful Berhad (Малайзия), HSBC Amanah 
Malaysia Berhad (Малайзия), Prudential BSN 
Takaful Berhad (Малайзия),Qatar Islamic 
Insurance Company (Катар), Salama Islamic 
Arab Insurance Company (ОАЭ), Standart 
Chartered Bank (Великобритания), Syarikat 
Takaful Brunei Darussalam Sdn Bhd (Бруней-
),Syarikat Takaful Malaysia (Малайзия), Takaful 
Emarat (ОАЭ), The Islamic Insurance Co (Со-
мали), Zurich Malaysia (Малайзия) [19]. Как 
видно из диаграммы на рис. 2, значительная 
доля из 14 указанных выше лидирующих та-
кафул-операторов – малайзийские компании. 
На втором месте располагается ОАЭ. Осталь-
ные страны, чьи такафул-операторы вошли 
в список, представлены по одной компанией 
каждая. 

Среди этих стран есть и немусульманская – 
Великобритания. У Европы большой потен-
циал для развития исламских финансов, а Ве-
ликобритания занимает лидирующие позиции 
в этом регионе в данной отрасли [20]. Таким 
образом, страна с большей долей немусульман-
ского населения может стать ключевым игро-
ком в сфере исламских финансов и такафула, 
в частности.

Экономическое сотрудничество РФ с одной 
из стран с большим количеством лидирую-
щих такафул-операторов – ОАЭ значительно 

Рис. 2. Распределение компаний-лидеров в области такафула по странам

расширилось в последние годы. Так, товароо-
борот между Россией и ОАЭ достиг значения 
$10 млрд. Это значение в три раза превышает 
показатель, зафиксированный три года назад. 
Торговля РФ с ОАЭ быстро развивается, что 
объясняется расширением двустороннего со-
трудничества, ростом поставок товаров из РФ 
на рынок этой страны, а также развитием про-
ектов в области инвестиций [20].

Торговля и сотрудничество РФ с Малайзией 
также активно развивается. Рост товарооборо-
та между двумя странами составил 60 % в пер-
вом квартале 2025 г. [21]. Мостом для развития 
сотрудничества РФ и Малайзии является один 
из регионов России, участвующий в экспери-
менте по партнерскому финансированию, – 
Татарстан. Он вносит большой вклад в увели-
чение товарооборота России и Малайзии. Как 
регион-участник эксперимента по партнерско-
му финансированию Татарстан может взаи-
модействовать в области исламских финансов 
с  Малайзией, страной, обладающей большим 
опытом в этой сфере, и такая работа уже ве-
дётся [22]. В качестве хаба для исламских ин-
вестиций также была выбрана Казань, потому 
что в Татарстане имеется большой опыт рабо-
ты с инвесторами из исламских стран [29]. 

 Экономическое взаимодействие всегда со-
пряжено с торговыми и логистическими риска-
ми. Среди них: риск порчи или утраты товара, 
риски, сопряженные с погрузкой, хранением, 
разгрузкой, перевозкой товаров, ответствен-
ность производителя ввиду возможности на-
несения ущерба посредством товара потреби-
телю, риски, связанные с арендой торговых 
помещений, риски перерывов в коммерческой 
деятельности и другие. Если урон значитель-
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ОАЭ
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ный, то неполучение возмещения ущерба или 
запоздалая выплата могут поставить под угро-
зу дальнейшую деятельность. Всё это делает 
страхование незаменимым инструментом для 
осуществления торговли [23]. 

Для развития торговых отношений РФ с её 
партнёрами, принадлежащими исламскому 
миру, привлечения инвестиций в Россию из 
этих стран, необходимо предоставить возмож-
ность халяльного страхования в нашей стране, 
так как зарубежный бизнес и банки рассматри-
ваемых стран зачастую используют именно та-
кафул, а не традиционное страхование.

На постсоветском пространстве у Казахста-
на есть опыт успешного привлечения инвести-
ций из исламских стран в больших объёмах, 
начиная с 1990-х гг. В последующие годы в Ка-
захстане была создана и первая в СНГ ислам-
ская страховая компания – Общество взаимно-
го халяльного страхования «Такафул», которая 
проработала несколько лет и предлагала раз-
личные услуги страхования. Для дальнейшего 
развития такафула в Казахстане был необходим 
специальный закон, так как по действующему 
в этой стране законодательству общества вза-
имного страхования не могли передавать риски 
перестраховочным компаниям, что ограничи-
вало деятельность такафул-оператора. Этот 
опыт показывает, что для полноценного функ-
ционирования данной отрасли необходим соот-
ветствующий правовой ландшафт [8].

В рамках закона о продлении эксперимента 
по партнерским финансам в РФ, как уже гово-
рилось выше, предусмотрено развитие ислам-
ского страхования путем создания обществ 
взаимного страхования имущественных инте-
ресов своих членов [14].

На взаимной основе в обществах взаимного 
страхования могут быть застрахованы имуще-
ство и иные имущественные интересы, кото-
рые указаны в пункте 2 статьи 929 ГК РФ [24].

Федеральный закон «О взаимном страхо-
вании» от 29.11.2007 N 286-ФЗ определяет 
взаимное страхование как страхование иму-
щественных интересов членов общества вза-
имного страхования на взаимной основе путем 
объединения в обществе взаимного страхова-
ния необходимых для этого средств.

Правовым фундаментом взаимного стра-
хования  в настоящее время являются Граж-
данский кодекс Российской Федерации, Закон 
Российской Федерации от 27 ноября 1992 года 
N 4015-I «Об организации страхового дела 
в  Российской Федерации», Федеральный за-
кон «О взаимном страховании» от 29.11.2007 
N 286-ФЗ., другие федеральные законы и нор-
мативные правовые акты Российской Федера-
ции, нормативные акты Центрального банка 
Российской Федерации [25].

Таким образом, для партнерского страхо-
вания в РФ на начальном этапе не требуется 
специальное законодательство. Правовой ба-
зой для него являются те же законы, что и для 
традиционного страхования, что позволяет из-
бежать сложностей в правовом поле при вне-
дрении такафула в текущей ситуации.

В соответствии со статьей 3 Федерального 
закона «О взаимном страховании» от 29.11.2007 
N 286-ФЗ. (в ред. Федерального закона  от 
08.08.2024 N 256-ФЗ) основанием для взаим-
ного страхования является договор страхова-
ния, который заключается между обществом, 
выступающим как страховщик, и его членами, 
выступающими как страхователи, и  правила 
страхования, либо непосредственно устав об-
щества [26]. Это дает возможность обществам, 
которые будут предлагать услуги исламского 
страхования имущества в нашей стране, сфор-
мировать устав общества взаимного страхова-
ния таким образом, чтобы его деятельность не 
нарушала исламские нормы.

Пункт 3 данной статьи рассматриваемого 
Федерального закона указывает на то, что не-
посредственно на основании устава общества 
подлежат взаимному страхованию исключи-
тельно имущественные интересы, связанные 
с осуществлением одного вида страхования 
[26]. Это накладывает определенное ограниче-
ние. Общество взаимного страхования по нор-
мам ислама не сможет предложить весь спектр 
страховых услуг, предлагаемый такафул-опе-
раторами, основываясь непосредственно на 
своём уставе. В таком случае будет необходимо 
выбрать определенный профиль.

Взаимное страхование обладает некоторы-
ми особенностями. Во-первых, оно исполь-
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зуется в небольших предприятиях, не облада-
ющих первоначальным капиталом. Так, при 
наступлении неблагоприятных событий у од-
ного из участников остальные компенсируют 
ему ущерб совместно. Во-вторых, ввиду того, 
что члены общества взаимного страхования 
знакомы друг с другом, их недобросовестность 
менее возможна и более заметна. В-третьих, 
при небольшом количестве участников рабо-
та общества взаимного страхования становит-
ся значительно проще из-за отсутствия в нем 
постоянной страховой суммы, — есть взносы, 
величина которых меняется [5].

У обществ взаимного страхования по нор-
мам ислама есть своя целевая аудитория в РФ. 
Их участниками могут стать граждане РФ, яв-
ляющиеся соблюдающими мусульманами, ко-
торые предпочтут такой способ страхования 
традиционному по религиозным причинам. 
Многие граждане Российской Федерации ис-
поведуют ислам, а регионы проведения экспе-
римента по партнерским финансам являются 
территориями со значительной или преоблада-
ющей долей мусульманского населения. Созда-
ние обществ взаимного страхования по нормам 
ислама, специализирующихся на определенной 
услуге имущественного страхования может 
быть очень востребовано в этих регионах. Это 
позволит заложить фундамент для развития 
всей отрасли такафула, а в дальнейшем и для 
реализации всего спектра услуг исламского 
страхования в Российской Федерации.

Заключение

Рассмотрев концепцию такафула и актуаль-
ное положение дел в этой отрасли в рамках 
данного исследования, можно сделать следую-
щие выводы. Во-первых, такафул имеет суще-
ственные и принципиальные отличия от тра-
диционного страхования и в идеологическом, 
и в практическом отношении.  К механизму ре-
ализации исламского страхования есть допол-
нительные требования, такие как шариатский 
контроль, исключительно халяльное инвести-
рование средств такафул-фонда и др.

Во-вторых, развитие партнёрских финансов 
в общем и такафула в частности имеет для Рос-
сийской Федерации ключевое значение ввиду 
важности развития экономических и торго-

вых отношений со странами исламского мира, 
привлечения из них инвестиций. Партнёрское 
страхование станет халяльным инструментом 
работы с торговыми рисками в рамках сотруд-
ничества РФ и этих стран. Взаимодействие РФ 
и некоторых стран-лидеров в области такафу-
ла в последние годы динамично развивается. 
Развитие отношений Татарстана с регионами 
Малайзии способствует развитию партнёрских 
финансов в РФ, дает возможность использо-
вать опыт этой страны в реализации партнёр-
ского страхования в нашей стране.

В-третьих, мировая повестка области устой-
чивого развития является одним из двигателей 
такафула как этичного инструмента по всему 
миру, включая немусульманские страны.

В-четвёртых, с продлением эксперимента по 
партнёрскому финансированию до 1 сентября 
2028 года и включением в него дополнитель-
ных услуг, в том числе услуг обществ взаим-
ного страхования, организованных по прин-
ципам партнёрских финансов, открываются 
большие перспективы для такафула в Россий-
ской Федерации, что способствует формиро-
ванию благоприятного правового ландшафта 
для его развития.
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TAKAFUL: ACTUAL STATE AND PERSPECTIVES

Abstract. In Russian Federation under sanctions of the west countries in the current geopolitical environment, 
there is a crucial task to develop economic relations with countries of the Islamic world and to attract investments 
from these countries. Finance of such countries functions according to Islamic norms, which makes demands of 
their partners. So, cooperation of their Islamic financial institutions with the traditional financial institutions of 
Russia may be complicated or impossible because of violating the norms of Islamic banking. There is a need to 
develop Islamic finance and Islamic insurance in the Russian Federation, that would serve for the development 
of economic relations between Russia and the Islamic world. To improve the investment attractiveness of Russia 
for Islamic countries, it is necessary to offer a halal way to reduce the financial risks – Islamic insurance or 
takaful, which is an actual task. That study examines the takaful concept, describes its main characteristics, and 
comparison with the traditional insurance. Through analysis, we made an overview of the actual state of the 
global takaful market, expected forecast scenarios of its development, current trends in this field and cooperation 
of Russia with the key players in takaful – Malaysia and the United Arab Emirates. Special attention is paid to 
takaful development perspectives in the Russian Federation in relation to the ongoing Partner Finance Experiment 
in Russia, legal aspects of the mutual insurance, and the applicability of such format for takaful realization in the 
Russian Federation.

Keywords: takaful, Islamic insurance, takaful-operator, takaful-fund, Islamic Finance, mutual insurance, 
insurance, halal, takaful in Russia, Partner Finance.
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